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【项目推广服务内容框架】
	服务类别
	服务内容
	推广形式

	项目推广
	从项目【融发菁英汇】所在板块发展、定位切入，分析板块当前政策环境、市场环境、进而落位项目进行深度解读
推广框架：
1.南部新城利好不断，机场搬迁、限高突破，地产新机生
2.医教优质配套不断落地，片区能级提升，地产价值升
3.片区需求正值刚需向改善跃迁的初级阶段，品牌企业争相入驻
4.融发菁英汇携品质生活为片区人居赋能
	线上曝光

	权威机构推广（测评）及评奖授牌
	1. 项目路演报告发布（国内权威上市咨询研究机构推广平台（湖南省厅级住建相关部门授牌单位）；
2.从【融发菁英汇府】“项目概况、主力户型、精装设计、社区空间”对所有项目进行测评式推广
3.通过项目推广宣传力促项目入围长沙十大品质作品
4、通过项目宣传推广，获得省市级房地产业相关协会组织的认可，并授牌。
	线上曝光

	首开推广
	从项目【融发菁英汇】首开现场，首开去化，首开产品，项目亮点进行推广。
推广框架：
1、首开表现
2、项目热度分析
· 南部融城片区处高速蜕变期，共享城市高能级资源
· 红盘基因铸就，匹配当代青年需求的精致住宅
国企品牌赋能城市更新，品质力与服务力均好
	线下线下结合



